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sgw Isoldicisonomanonsirie-
sce ad averli. Michele Tronco-
ni, presidente di Smi (Sistema
moda Italia, la federazione del-
leaziende del tessile e abbiglia-
mento}, punta ancora una vol-
ta il dito contro il sistema ban-
cario. «Il fondodigaranzia, pre-
visto dalla legge 33 dell'aprile
scorsoasostegno deisettoriin-
dustriali in crisi- dice- & stato
finanziato dal Governo con ol-
tre un miliardo di euro ma le
banchenon sono in grado diuti-
lizzarlow. In pratica, il fondo &
gestito dal Mediocredito cen-
trale, del gruppo UniCredit,
ma il contratto scade a settem-
bre e sarh affidato ad altri (tra i
possibili candidati ci sarebbe
Sviluppoltalia). Questo &il pri-
mo motivo che rende incerti
gli altri istituti di credito, pron-
tia dire: «Stiamo a vedere che
succeden. Ma c’&di pii.
Spiega Tronconi: «Finora
erano soprattutto i Confidi
ad utilizzareil fondo digaran-
zia, ora che tocca anche alle
banche non sanno come fare,
si fermano di fronte a proble-
miamministrativi e burocrati-

Imprese. L’accusa di Tronconi (Smi)

Banche «ingessate»
con il sistema moda

ci. Il risultato & che i finanzia-
menti non li danno». Ma non
& solo colpa degli istituti di
credito, precisa il presidente
di Smi: «C’& un altro fondo
promosso dal sistema camera-
le e dalla Regione Lombardia
che isoldilihama é difficilis-
simo da utilizzare».

Laconseguenzaditutto cibé
che a molte imprese del tessile
abbigliamento viene a manca-
re quella boccata di ossigeno
checonsentirebbe di sopravvi-
vere allacrisi in attesa ditempi
migliori (peraltro forse non
pi tanto lontani). «Per noi il
problema del credito é centra-
le» ribadisce Tronconi. Preoc-
cupato del fatto che, conun ca-
lo del 2094 di fatturato e incassi
all'inizio dell’anno, il fabbiso-
o di circolante & aumentato
mentre sono diminuite le possi-
bilita da parte delle aziende di
offrire garanzie alle banche,
«soprattutto per le aziende
commerciali, come iconverter
{una sorta di intermediari tra i
produttorieiclienti, ndr».

E cosisuccede che dall'ulti-
mo Bollettino statistico della
BancadTtalia, uscito due gior-

ni fa, risulta che le aziende del
tessile, cuoio ecalzature, abbi-
gliamento a marzo scorso era-
no quelle con la percentuale
pil1 elevata di sofferenze sul
totale dei prestiti (2,45 miliar-
di di euro su 29 miliardi, pari
all’8,596). In valore assoluto
non & lacifra pitialta: periser-
vizi si arriva a 6,1 miliardi di
sofferenze, nell’edilizia a 5,8
miliardi, ma la percentuale é
inferiore (rispettivamente
4,5% € 4,4%).

Hproblemadel credito ésen-
tito anche sul fronte Ittierre,
Fazienda molisana in ammini-
strazione straordinaria. In una
lettera inviata ieri da Smi agli
associati, preoccupati di stipu-
lare nuovi contratti con Ittier-
re, il direttore Gianfranco Di
Natale comunicacheil ministe-
ro dello Sviluppo economico
sta studiando «ogni possibile

SENZA OSSIGEND

La liquidita necessaria &
stata messa a disposizione
maresta inutilizzatae le
aziende del settore faticano
a trovare finanziamenti

soluzione per prevedere una
garanzia specifica per i nuovi
contratti commerciali stipulati
dalle imprese fornitrici del
gruppo It Holding».

Nel frattempo anche nel
mondo della moda sta tornan-
doun po’ diottimismo. Tronco-
ni & fiducioso: «Per il secondo
semestre ciaspettiamo almeno
la ricostituzione delle scorte, e
quindiun aumentodell’attivita
produttiva, Il problema & arri-
vare a settembre. Le nostre
aziende sono piccole, e questo
&un vantaggio perché sono pili
flessibili, si adattano meglio ai
mercati. Perd sono anche pil
fragilie hanno meno forzacon-
trattuale; qualcuno, tra gli arti-
giani, ha gia dovuto chiudere».
Poiaggiunge: « Lunedi, al consi-
glio direttivo di Smi, ¢’era Pao-
lo Zegna: & convinto chel'appe-
al del made in Italy nel mondo
sia ancora fortissimo. Al punto
che, hadetto, una volta supera-
tolacrisi,¢’éilrischiodiarriva-
re ad avere una domanda mol-
to superiore all’offerta».
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